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PRE-SWAZJA
64,90 zt

Opis stownikowy
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Autor Robert Cialdini
. ISBN 978-83-7489-677-1
PRE_SWAZJA Rok wydania 2017
Wydawca Gdanskie Wydawnictwo Psychologiczne /
GWP
Wysytamy Wysytamy w 24h (w nastepny dzier roboczy)

Tabela cech produktu

Oktadka twarda z obwolutg

Format 165 x 235 mm

Liczba stron 360

Tytut oryginatu Pre-Suasion: A Revolutionary Way to

Influence and Persuade

Przektad Sylwia Pikiel

Opis produktu

0d Wywierania wptywu na ludzi ksigzka ta rézni sie tym, ze nie tylko dostarcza naukowych dowodéw na to, jakie dziatania nalezy
wykonag, aby kogos do czegos przekonag, ale takze wyjasnia, kiedy to zrobié¢. Cialdini skupia sie na sztuce pre-swazji, czyli niezwykle
istotnym procesie pozyskiwania uwagi i pozytywnego nastawienia odbiorcéw do przekazu, zanim jeszcze sie z tym przekazem zetkna.
Czynniki inicjujgce ten proces, tak zwane otwieracze, pomagajg rozpoczac¢ dziatania perswazyjne i usuwajg istniejace przeszkody. Autor
ttumaczy, jak rozpoznac i kontrolowac¢ naturalne momenty sprzyjajace wywarciu wptywu. Pokazuje takze, ze mozliwe jest — cho¢ nieco
ryzykowne etycznie — nauczenie sie kreowania takich momentow.

W ksigzce znajdziemy tez praktyczne wskazéwki podpowiadajace, jak zdobyé zaufanie odbiorcy oraz przyciggnac¢ i zatrzymac jego
uwage na naszym komunikacie, aby zwiekszy¢ wydajnos¢ perswazji i zyskaé przewage decyzyjng. Cialdini zdradza réwniez nowa,
siédma regute wywierania wptywu, ttumaczac moc jej oddziatywania.

To praca przetomowa — fascynujgca i btyskotliwa — a zarazem praktyczna. Jest napisana w przystepny sposoéb i opiera sie na wynikach
rzetelnych badan naukowych oraz na doswiadczeniach autora.

==Ci, ktérzy potrafig najskuteczniej przekonywadé, osiggajg swoje mistrzostwo dzieki pre-swazji, czyli procesowi przygotowujgcemu

odbiorcow na otwarcie sie na przekaz, zanim jeszcze sie z tym przekazem zetkng. Nie ma optymalnej perswazji bez optymalnej pre-
swazji. ==
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Esiggarnia on-line
==Intuicyjnie zdajemy sobie sprawe z roli preswazji — kazdy z nas nieraz czekat na wtasciwy moment wptywania na innych (chocby
dobry humor rozmdéwcy czy pojawienie sie zobowigzania do wzajemnosci), bgdz tez starat sie taki moment stworzyé. Cialdini pokazuje,
ze takich ,przedperswazyjnych” czynnikow jest wiele, i wyjasnia, dlaczego one dziatajg.==
**prof. dr hab. Bogdan Wojciszke**

==| ekkie pidro, mnéstwo odwotan do realnego zycia, liczne anegdoty — wszystko to sprawia, ze nie sposéb oderwac sie od lektury.
Jednoczesnie jest to literatura oparta na faktach, odwotujgca sie do dobrze udokumentowanych wynikéw psychologicznych
eksperymentow. Jest to wiec ksigzka zarazem lekka i madra. A o lepsze potgczenie nadzwyczaj trudno! ==

**prof. dr hab. Dariusz Dolifski**

==Dlaczego niektdrzy liderzy, przedstawiciele handlowi, trenerzy, negocjatorzy i mediatorzy sg nadzwyczaj skuteczni w wywieraniu
wptywu czy pomaganiu w zmianie, podczas gdy inni pozostajg mierni? Przeciez wiedza o prawach perswazji, modelach sprzedazy i
komunikacji jest ogdlnie dostepna — w literaturze, na szkoleniach, w sieci. Profesor Cialdini znalazt -— i przedstawit na stronach tej
niezwyktej ksigzki — odpowiedZ na to pytanie. Liczy sie nie tylko, CO i JAK lider komunikuje, lecz takze KIEDY to robi. Jak przygotowuje
grunt i jak sam sie nastawia, by trafi¢ na wtasciwy moment, kiedy serca i umysty ludzi sg gotowe ,powiedzie¢ TAK" ==

**Jacek Santorski**

przedsiebiorca i konsultant, zatozyciel Akademii Psychologii Przywddztwa Szkoty Biznesu Politechniki Warszawskiej i partner
programéw zarzgdzania Uniwersytetu SWPS

==7nany psycholog spoteczny Robert Cialdini napisat kolejng ponadczasowsg i niezastgpiong ksigzke na temat psychologii perswaz,ji.
Bede jg polecata przez dtugie lata.==

**Amy Cuddy**

autorka ksigzki ==Wstan! Skuteczny sposdb, by zyskaé pewnos¢ siebie i stawi¢ czoto wyzwaniom==

==Absolutnie fascynujaca ksigzka o tym, ze najwazniejszym elementem perswazji wcale nie sg stowa, lecz sposéb, w jaki zawczasu
przygotowujemy odbiorcéw. Robert Cialdini jest swiatowym ekspertem od wywierania wptywu, wiec juz nigdy nie spojrzysz na te
kwestie tak jak dotychczas.==

**Adam Grant**

autor ksigzek ==0riginals ==oraz ==Dawaj i bierz==

==Tom Peters to specjalista od doskonatosci, Malcolm Gladwell od punktu przetomowego, Geoffrey Moore od przepasci, a Robert
Cialdini od perswazji.==

**Guy Kawasaki **

wspotautor ksigzek ==Jak Cie widzg, tak Cie pisza. Sztuka autopromocji w mediach spotecznosciowych== oraz ==Rewolucyjne pomysty.
Zasady marketingu nowych produktéw i ustug==

Patronat:
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Podmiot odpowiedzialny za bezpieczenstwo produktu: Gdarnskie Wydawnictwo Psychologiczne Sp. z o.0.
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